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INDICADORES
DE SUCESSO

Para ter  um negócio de sucesso é
preciso acompanhamento de perto

do dono.  E para faci l itar  eu cr iei  uma
maneira prática que vou apresentar

aqui  na semana da
 Jornada Gire a Chave.  

 G I R E  A  C H A V E



AULA 1 - 4 PILARES
Criando domínio nestes 4 pi lares 

do seu negócio,  você será capaz de 
controlar  e direcionar o mesmo para um caminho 

de sucesso.

G I R E  A  C H A V E



UMA ANALOGIA PARA FACILITAR
Vou comparar os 4 pi lares

G I R E  A  C H A V E



PROPOSTA
ORGANIZADA
Imagine que a estratégia é um carro,  gestão
o motor,  operação o gps e o marketing o
combustível .

Todos juntos e no melhor funcionamento,
irão te levar para melhor destino,  no
melhor caminho,  na velocidade ideal  e da
forma mais  confortável .

Agora se um deles não estiver legal  ou mal
escolhido o que pode acontecer de mais
óbvio? Você não vai  chegar lá!  

E  não tão óbvio o que pode acontecer?
Você pode quebrar no caminho,  se perder,  
 ou nem mesmo sair  do lugar

Suas escolhas,  pense nisso!

G I R E  A  C H A V E



SEU NEGÓCIO NAS SUAS MÃOS
Tenha seu negócio controlado e sempre na direção certa.

G I R E  A  C H A V E

ESCOLHA, o
carro

DEFINA, a
motorização

Aprenda, a
usar o GPS

ENCHA, o
tanque



CADERNO DE EXERCÍCIOS
G I R E  A  C H A V E

Eu preparei  este caderno de
exercíc ios para você realmente
começar a  organizar,  a  refletir ,
assimilar  e apl icar  o conteúdo que te
apresentei  na aula.

Esse caderno de exercíc ios deve ser
impresso,  preenchido l ido e rel ido
assim você vai  ter  mais  clareza.
Sempre que possível  você deve voltar
aqui  neste caderno para você não se
afastar  das suas bases.

Digitar  não é mesmo que escrever.  Eu
preciso que você ESCREVA para que
as conexões sejam feitas por aí ,  tudo
bem? Durante o preenchimento das
informações não tenha pressa.
Escreva e apague se t iver dúvida mas
não se afobe.

AH, MUITO IMPORTANTE!

MÃOS A OBRA E BONS ESTUDOS



você já  tem um negócio aberto e em funcionamento?

       S im         Não

Se posit ivo,  descreva TODOS os serviços que real iza hoje:
 

Se negativo,  qual  seria  o principal  serviço que gostaria  de real izar:

DIVIDIR PARA COMPREENDER

G I R E  A  C H A V E

 



Qual a  mensagem que você passa hoje para seu cl ientes ou futuros cl ientes,
no seu negócio e nas suas redes sociais?

O que você pode mudar na sua imagem pessoal  para s intonizar  com a imagem
que você quer passar?

 

G I R E  A  C H A V E

 SUA IMAGEM



Analise as suas últ imas 9 postagens no instagram e
responda:  Qual  é o t ipo de conteúdo presente em
cada uma,  que mensagem elas transmitem e o que
você poderia mudar?

Imagine que seu próximo cl iente vai  te conhecer
por ai ,  vai  ser  a  primeira impressão que você quer
passar.

G I R E  A  C H A V E

 ANALISE DE TESTE



Escreva aqui  a  sua história,  o que te levou a fazer o que faz hoje? Quais
desafios você superou? Quais  sonhos você busca alcançar?

G I R E  A  C H A V E

 SUA HISTÓRIA



PRÓXIMO PASSO

G I R E  A  C H A V E

Nas próximas duas aulas vou
aprofundar mais  sobre cada pi lar .  

Aula 2,  Estratégia e Gestão

Aula 3,  Operação e Marketing

Não perca as próximas aulas,  espero
você.


